
 

 אוניברסיטת בן גוריון

פקולטה למדעי הרוח והחברהה  

 

 סילבוס
 

  ח"עתשהמחלקה לפסיכולוגיה 
 
 

 שנה ב'נושאים נבחרים בפסיכולוגיה חברתית שם הקורס: 

 101.2.0409 מספר הקורס:

 מאייר-' יואלה ברביפרופ מרצה:

 

 : מטרת הקורס

המשלבת פסיכולוגיה להציג  נושאים עדכניים בפסיכולוגיה חברתית מזווית בין תחומית   

פרדיגמות ה שאלות המחקרהגישות הבסיסיות של שני התחומים,  בקורס יסקרו וכלכלה.

 .ממצאים שהתקבלו במחקרים שונים בתחוםו  ,שנעשה בהן שימוש

 

 : הקורס דרישות 
 

 .מהשיעורים  80%בלפחות השתתפות . 1

באחד מהנושאים  להציג מאמר שעוסק  סטודנט יתבקשכל   -    20%. הצגת מאמר  2

 שמופיעים בטבלה שבהמשך.  

           . 80%. הצעת מחקר על אחד מהנושאים שיסקרו בקורס 4

 ת הקורס :תוכני 

 
 מבוא  1-4  שיעורים

 הצגת מאמרים ע"י הסטודנטים 5-7שיעורים 
 עבודה עם הסטודנטים על הצעות מחקר  8-10שיעורים 
 הצגת  הצעות מחקר  11-13שיעורים 
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 social preferences–העדפות חברתיות 
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